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Comprendre un marché ZTNA 
en rapide évolution

Lire le document d’analyse d’ESG

À l’avant-garde des tendances 
Ne manquez pas la dernière analyse du marché en pleine évolution  

de ZTNA par les experts d’Enterprise Strategy Group. Découvrez comment  
la dernière génération de technologie ZTNA peut améliorer votre posture  
de sécurité et faire passer votre parcours Zero Trust au niveau supérieur.  

Libérez dès aujourd’hui la puissance des enseignements d’ESG !

Le marché Zero Trust Network Access  
(ZTNA) connaît un changement remarquable, selon une récente analyse 
d’Enterprise Strategy Group. Les solutions ZTNA ont dépassé le stade  
de simple alternative au VPN et proposent désormais les capacités 

nécessaires pour soutenir des initiatives plus larges de transformation  
de la sécurité, telles que le SASE et le Zero Trust.

Télétravailleurs Accès sur  
le campus

Accès 
privilégié

Menaces  
latérales

Tiers  
et BYOD

Cinq principaux cas d’utilisation
Le ZTNA a considérablement évolué et mûri, dépassant ses ambitions 
initiales de technologie de remplacement du VPN. Les solutions ZTNA 

modernes couvrent désormais un éventail plus large de scénarios 
d’utilisation de l’accès sécurisé.

41 %
des entreprises déclarent que la mise 
en place d’un accès à distance sécurisé 
pour les employés et les tiers est l’un 
des principaux moteurs de Zero Trust.

Avantages du Zero Trust
Le passage de technologies traditionnelles telles que le VPN à un ZTNA 

basé sur le cloud apporte des avantages immédiats, la majorité des 
entreprises constatant au moins un avantage en termes de sécurité  

et sur le plan commercial lorsqu’elles déploient le ZTNA dans le cadre  
de leur stratégie plus large de Zero Trust. 

77 %
des entreprises ont constaté au moins un avantage 
en termes de sécurité et sur le plan commercial lié 
à leur initiative Zero Trust.
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3 exigences clés pour le ZTNA
Pour s’adapter à l’évolution rapide du marché ZTNA, ESG recommande aux 

équipes de sécurité de privilégier les outils ZTNA qui vont au-delà du simple 
remplacement des VPN et qui proposent des fonctionnalités permettant  

de prendre en charge des initiatives de transformation de la sécurité plus larges  
et des cas d’utilisation qui se développent au fil du temps. Quelques exigences clés :
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